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LabianaPets: con
y para el veterinario

Con más de 60 años de experiencia en la 
fabricación de medicamentos, Labiana 
se adentra este año en el mundo de los 
animales de compañía. Lo hace con su 
nueva unidad, LabianaPets, con la que 
comercializa a día de hoy una gama de 
cinco productos. 

Experiencia sólida en el mercado, rentabilidad y capacidad 
de entregar soluciones �exibles. Con estas tres caracte-
rísticas se presenta LabianaPets, la nueva unidad de ani-
males de compañía del Grupo Labiana. La empresa, que 

tiene más de 60 años de experiencia en la fabricación de medi-
camentos para sanidad animal, contaba ya con una reconocida 
gama de productos enfocada a ganadería. Sin embargo, desde 
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 veterinaria

este 2019, se ha incorporado también al mundo de los animales 
de compañía con un objetivo claro: proporcionar soluciones pre-
ventivas y terapéuticas e�caces poniendo el foco en la rentabili-
dad de la clínica veterinaria.

Sumar
Desde LabianaPets tienen claro que es el momento de aunar 
fuerzas con los centros veterinarios. En una época en la que se 
está perdiendo la relación entre laboratorio y veterinario, debi-
do al creciente número de laboratorios que distribuyen a otros 
canales que no son el veteri-
nario, LabianaPets apuesta 
por ensalzar y fortalecer la 
relación entre el propio dis-
tribuidor y el veterinario. Y 
es que, actualmente, estos 
necesitan marcas que estén 
a su lado y que les ayuden a 
cumplir sus objetivos de me-
jorar el servicio al cliente a la 
par que incrementar su com-
petitividad y su rentabilidad.
Para ello, LabianaPets nace 
con el propósito de sumar y 
convertirse en algo más que 
un distribuidor de medica-
mentos para pasar a ser un 
completo partner comercial. 
Lo consigue ofreciendo a los 
veterinarios un vademécum 
de medicamentos e�caces 
y exclusivos para los centros 
veterinarios, que solo pueden 
ser dispensados mediante el canal veterinario y que son fruto 
de una escucha activa de las necesidades clínicas de los vete-
rinarios. A este valor añadido, el de un vademécum exclusivo, 
hay que sumarle, asimismo, la experiencia y la larga trayectoria 
que hay detrás del Grupo Labiana, el cual fabrica para la in-
dustria de la salud animal y humana y exporta sus productos 
alrededor de todo el mundo.
En un futuro próximo, y como forma de facilitar el trabajo a los 
veterinarios, LabianaPets también va a ofrecer a los especia-
listas canales digitales en los que se puedan informar acerca 
de las especi�caciones técnicas de la gama de la compañía. 
Además, en los mismos, también podrán estar al día de nuevos 
lanzamientos de productos que la compañía irá realizando a lo 
largo de este año. 

Un poco de historia
La historia del Grupo Labiana se remonta al 1958. 
En ese año, se fundó Labiana como fabricante de 
productos para la sanidad animal. Ya unos años des-
pués, en el 1980, la compañía fue adquirida por el 
Grupo BASF. Actualmente, es una empresa indepen-
diente, la cual ha mantenido la ética y los valores de 
una multinacional a la vez que los ha combinado 
con la �exibilidad y el compromiso de una compa-
ñía de tamaño medio.
A día de hoy, el Grupo Labiana, que cuenta con más 
de 300 profesionales, ofrece servicios integrales de 
fabricación para la industria farmacéutica, veterinaria 
y humana. Su amplia cartera de productos propios se 
puede encontrar en todo el mundo.

LabianaPets cuenta con la experiencia de los 
más de 60 años de trayectoria del 

Grupo Labiana

Vademécum
No hay duda de que el vademécum que ofrece LabianaPets a 
los especialistas supone un factor diferencial para las clínicas ve-
terinarias frente a otros productos sin prescripción. No obstante, 
desde LabianaPets remarcan que la prescripción y la supervi-
sión del veterinario es clave a la hora de mejorar el servicio que 
se ofrece al cliente. Un producto e�caz bajo el control del pro-
fesional veterinario es la mejor garantía de éxito y la manera de 
asegurar un uso responsable de los medicamentos y, por tanto, 
unos mejores resultados para la mascota y para los propietarios. 

Por otra parte, la prescripción 
por parte del veterinario tam-
bién mejora la rentabilidad y 
la competitividad del centro, a 
la par que asegura un uso res-
ponsable de los medicamen-
tos, algo muy importante para 
todo el sistema.
Si bien la compañía espera, en 
un futuro cercano, ampliar su 
catálogo de productos y de 
licencias, a día de hoy el vade-
mécum de LabianaPets está 
formado por una gama com-
puesta por cinco productos. 
Todos ellos han sido desarrolla-
dos bajo los máximos criterios 
de e�ciencia y seguridad en su 
actuación hacia el cliente �nal, 
y buscan, también, situar a La-
bianaPets como un partner fa-
cilitador de la gestión diaria de 
los centros veterinarios. 

Los productos incluidos en el vademécum de la empresa son 
los siguientes:
• AMFLEE combo: un antiparasitario externo, en formato 

spot-on, compuesto por �pronilo y (S)-metopreno. Está in-
dicado para perros, gatos y hurones.

• ATAXXA: un antiparasitario externo, en formato pipeta, que 
está compuesto de imidacloprid y permetrina. Está indicado 
para el tratamiento y la prevención e de infestación por pul-
gas en perros.

• SELEHOLD: un antiparasitario de amplio espectro, com-
puesto de selamectina, para perros y para gatos.

• MILPRAZON: antiparasitario interno de amplio espectro 
tanto para perros como para gatos. Está compuesto de mil-
bemicina oxima y praziquantel.

• OTOXOLAN: un antiinfeccioso ótico, compuesto de marbo-
�oxacino, clotrimazol y dexametasona acetato. Son unas 
gotas óticas en suspensión para perros indiciadas para el 
tratamiento de otitis externas de origen bacteriano y fún-
gico, producidas respectivamente por bacterias sensibles al 
marbo�oxacino y hongos, especialmente Malassezia pachy-
dermatis, sensibles a clotrimazol. 


